
Mehrdimensionale 
     Datenanalysen

Unmengen an Daten.

Abteilungsspezifische Informationen.

Navigation durch Informationsbasis.

Datenwürfel als Schlüsselelement.



Das Hauptobjekt der WINLine® OLAP-Applikation ist 
der Cube. Zur Erstellung eines Cubes steht ein 
Assistent zur Verfügung, mit dem benutzerdefinierte 
Darstellungen zusammengestellt werden können. 

Man unterscheidet zwei entscheidende Elemente für 
die Auswertestrukturen:

Dimensionen
Entsprechen den späteren Zeilen und Spalten der 
Auswertung.

Measures 
Entsprechen den Werten, die anschließend berechnet 
werden sollen.

Alle im Umfang der Auswertung verfügbaren 
Dimensionen können einander in beliebigen 
Kombinationen gegenüber gestellt werden. So lassen 
sich selbst extrem komplexe Fragestellungen, selbst bei 
sehr großen Datenmengen sehr performant abbilden. 

WINLine® OLAP - der Würfel zu Ihrem 
Erfolg!

Datenanalysen als Werkzeug 
für Entscheidungsprozesse

Für eine erfolgreiche Unternehmensführung müssen 
Daten und Fakten jederzeit zur Verfügung stehen, 
um fundierte Entscheidungen zu treffen. Aber 
Unternehmen verfügen in der heutigen Zeit über eine 
gewaltige Menge an Daten. Jede Abteilung verwaltet 
eigene Daten, die zum täglichen Arbeitsablauf benötigt 
werden. Aber wie können diese Daten sinnvoll ausge-
wertet werden?

Im Rahmen einer Datenanalyse steht der Begriff OLAP 
(Online Analytical Processing) im Vordergrund. Mit 
OLAP hat der Anwender die Möglichkeit, sich durch die 
Datenbasis des Unternehmens zu navigieren und kom-
plexe Aufgaben aus den verschiedensten Blickwinkeln 
zu betrachten, um die optimale Lösung für das 
Unternehmen zu finden.

Mehrdimensionale Welt

Grundelemente der multidimensionalen OLAP-
Navigation sind Datenwürfel, sogenannte Cubes. Jede 
Seite des Cube stellt dabei eine Dimension dar. 
Die Dimensionen entsprechen den Unternehmensdaten  
wie z.B. Artikeln, Kunden, Zeiträume.

Typische Anwendungsgebiete für mehrdimensionale 
Auswertungen sind:

�  Verkaufs- und Marktanalysen
�  Finanzmanagement und Controlling
�  Bugetierung und Planung
�  Profitabilitätsanalysen
�  Preisgestaltung und Optimierungen
�  Qualitätskontrolle

Die Lösung für WINLine®

Mit WINLine® OLAP werden Daten aus der Finanzbuch-
haltung, Warenwirtschaft oder Kostenrechnung in 
einer mehrdimensionale Datenwelt abgebildet. Sie bil-
den damit die Basis für komplexe Entscheidungen auf 
Grund topaktueller Informationen. 

Die Analysetools sind in die ERP-Lösung WINLine® inte-
grierte Module:

WINLine® OLAP FIBU  - Finanzanalyse
WINLine® OLAP FAKT I - Vertriebsanalyse
WINLine® OLAP FAKT II - Beleganalyse
WINLine® OLAP KORE - Kostenrechnungsanalyse



Finanzanalyse - Auswertungen in der Praxis

WINLine® OLAP Finanzanalyse bietet die Möglichkeit 
der Darstellung aller Journaldaten aus der 
Finanzbuchhaltung nach

�  BWA
�  BKZ
�  Konten
�  Perioden (nach Jahr/Monat/Woche/Tag)

Nachfolgendes praktisches Beispiel verdeutlicht die 
verschiedenen Möglichkeiten von WINLine® OLAP 
Finanzanalyse: 

Der Controlling-Leiter möchte eine Auswertung nach 
Bilanzpositionen durchführen. Er möchte die 
Entwicklung der verschiedenen BKZs - besonders die 
Entwicklung der Material- und Personalaufwände der 
letzten 5 Jahre - beobachten.

Gleichzeitig möchte er wissen, wie sich die Kunden- 
forderungen gegenüber den Lieferantenverbindlichkei-
ten darstellen.

Für die kompakte Auswertung wurde nach Jahren 
selektiert. Um detailliertere Daten zu erhalten, ist es 
möglich, innerhalb der Jahre die Quartale und die 
Monate auszuwerten.

Einen sofortigen Überblick bietet die grafische Darstel-
lung der Auswertung.

Um noch spezifischere Informationen zu erhalten, lässt 
er sich zusätzlich die zugeordneten Konten zu den BKZs 
anzeigen.

Über den Cube-Wizard ist es möglich, z.B. nur nach 
Erlösen und Aufwänden zu analysieren. Dazu muss die 
Dimension entsprechend eingeschränkt werden. Hier 
können auch die Anzeigemöglichkeiten (Zeile, Spalte) 
gesteuert und die Namen der Felder individuell ange-
passt werden.

So hat jeder Benutzer von WINLine® OLAP die Mög-
lichkeit, Analysen nach den verschiedensten Auswerte-
möglichkeiten und entsprechend seinen Anforderungen 
durchzuführen.



Vertriebsanalyse - Auswertungen in der Praxis

WINLine® OLAP Vertriebsanalyse bietet die Möglichkeit 
der Aufbereitung von Umsätzen, Roherträgen und 
Mengen nach

�  Artikelgruppen
�  Artikeluntergruppen
�  Vertretern
�  Kunden
�  Kundengruppen
�  Provisionscodes
�  Artikeln
�  Kostenstellen
�  Kostenarten
�  Kostenträgern
�  Perioden

Auch hierzu einige praktische Beispiele, die die 
Auswertungsmöglichkeiten von WINLine® OLAP 
Vertriebsanalyse darstellen:

Analyse der Umsätze

Der Verkaufsleiter des Unternehmens möchte eine 
Verkaufsumsatzanalyse durchführen. Im ersten Schritt 
wird die Auswertung der Umsätze nach Artikelgruppen 
und Kundengruppen durchgeführt. Anhand dieser 
Auswertung ist auf den ersten Blick zu erkennen, dass 
die Artikelgruppe Fahrräder den größten Umsatz einge-
bracht hat.

Als nächstes möchte er wissen, welcher Kunde aus 
der Kundengruppe 3 den größten Umsatz erzielt 
hat. Dazu wird die Dimension "Kontonummer 
in der nächsten Spalte dargestellt. Alle anderen 

Um den prozentualen Umsatz zu sehen, wird einfach 
die Anzeige auf Prozent geändert.

Interessant ist jetzt, in welchen anderen Artikelgruppen  
der umsatzstärkste Kunde "Annas Sportwelt" ebenfalls 
Umsatz getätigt hat. Dazu wird die Ansicht nur auf 
diesen Kunden eingeschränkt und die zuvor ausgeblen-
deten Artikelgruppen wieder eingeblendet.

Kundengruppen werden ausgeblendet. Die umsatz-
stärkste Artikelgruppe war "Fahrräder", die restlichen 
Gruppen werden ausgeblendet. Die Ansicht sieht dann 
wie folgt aus:



Analyse der Annahmemengen

Mit WINLine® OLAP Vertriebsanalyse können auch ein-
zelne Artikel betrachtet werden. Der Verkaufsleiter 
möchte wissen, welche Menge des Artikels 
"Multitrainer" an welche Kundengruppe bzw. an wel-
chen Kunden verkauft wurden. Dazu wird ein Cube 
"Artikelnummer" gegen "Kundengruppe" konfigu-
riert, wobei das Measure "Anzahl-Summe" angezeigt 
wird.

Analyse von Saisonschwankungen

Eine weitere Vertriebsanalyse kann über saisonale 
Umsatzschwankungen durchgeführt werden. Die 
Analyse soll Umsätze den Quartalen der letzten 6 Jahre 
enthalten. Der Cube sieht wie folgt aus:

Anschließend werden alle Artikel außer dem 
Multitrainer (Artikel-Nr. 20001) ausgeblendet. Die ver-
kaufte Menge ist somit pro Kundengruppe ersichtlich.

Um zu erfahren, welche Kunden den Artikel gekauft 
haben, fügt man die Dimension "Kontonummer" 
hinzu und erhält somit diese Information.

Der Verkaufsleiter erhält somit die kumulierten 
Umsatzzahlen über alle Kundengruppen für die letzten 
6 Jahre.

Um zu sehen, welche Kundengruppe im umsatzstärk-
sten Quartal die größten Umsätze getätigt hat, wird die 
Anzeige auf absoluten Zahlen auf prozentuale Ansicht 
geändert Prozent-Spalte geändert.

Durch hinzufügen der Kontonummer kann ermittelt 
werden, welche Kunden aus den entsprechenden 
Kundengruppen welchen Umsatzanteil erwirtschaftet 
haben.

Wird der Cube um die Dimension "Artikelnummer" 
und das Measure "Mengen-Summe" erweitert, ist die 
gekaufte Menge des Artikels pro Kunde ersichtlich.

Der Cube zeigt, dass der Kunde Taferner nur einen 
Artikel gekauft hat und zwar 85 Stück des Artikels 
"Multitrainer"(Artikel-Nr. 20001)



Kostenrechnungsanalyse in der Praxis

Wie für die Finanzbuchhaltung und Fakturierung steht 
auch für die Kostenrechnung ein entsprechendes 
Analysetool zur Verfügung. Auswertungen können 
nach Vollkosten, Teilkosten und Fixkosten auf Basis von

�  Kostenarten und - gruppen
�  Kostenträger und -gruppen
�  Kostenstellen und -gruppen
�  sowie Einheiten

durchgeführt werden. Ein Beispiel aus der Praxis soll 
auch hier die Möglichkeiten deutlich machen.

In der ersten Auswertung sollen die Daten analysiert 
werden, die im BAB zur Verfügung stehen. Dabei sollen 
die Kostenarten für die verschiedenen Kostenstellen 
analysiert werden. Sowohl die Voll- als auch die 
Teilkosten aller Jahre werden hier berücksichtig. 

Um in der ersten Auswertung einen groben Überblick 
zu erhalten, werden die Kostenarten- und 
Kostenstellengruppen sowie die Jahre berücksichtigt.

Im konkreten Fall soll die Entwicklung der Löhne 
und Gehälter im letzen Jahr analysiert werden. 
Dafür wird die Auswertung auf die entsprechenden 
Kostenartengruppen eingeschränkt.

In einer weiteren möglichen Auswertung kann darge-
stellt werden, wie sich die Lohnkosten prozentual auf 
die Kostenstellen verteilen.

Eine zweite Auswertung ist die Analyse der 
Kostenstellen nach Kostenträger. Auch in diesem Fall 
werden zuerst die Gruppe betrachtet, danach die ein-
zelnen Elemente.

Hier kann zum Beispiel ausgewertet werden, welche 
Kostenstellen durch einen bestimmten Kostenträger 
belastet wurden.



Beleganalyse in der Praxis

Mit dem umfassenden Beleganalyse-Tool WINLine® 
OLAP FAKT II können unterschiedlichste Auswertungen 
aller Verkaufs- und Einkaufsbelege aus WINLine® in 
Form eines Datenwürfels mehrdimensional darstellt 
werden. 

Fakturen-/Kostenübersicht 

Mit Hilfe der Beleganalyse kann auswerten werden, 
welche Abteilung/Kostenstelle welche Fakturen/Kosten 
verursacht hat. Werden die offenen Aufträge und 
Lieferscheine mit ausgegeben, sieht man zusätzlich, 
welche Kosten in weiterer Folge anfallen werden.  

Im konkreten Beispiel ist im Datenwürfel auf einen 
Blick ersichtlich, wie hoch die Summe der offenen 
Aufträge gegenüber den Summe der bereits verrechne-
ten Aufäge bei den einzelnen Kunden ist. 

Vertreterauswertung

Werten Sie z. B. die offenen Aufträge pro Vertreter und 
Kunden nach Quartalen aus. Diese Summen können 
anschließend nach Artikelgruppen, 
Artikeluntergruppen und auch auf die Artikelnummer 
aufgeschlüsselt werden.

Die zu analysierenden Belegstufen können Sie nach 
den verschiedensten Kriterien definieren: 

• alle Angebote 
• offene Angebote 
• alle Aufträge 
• offene Aufträge 
• alle Lieferscheine 
• offene Lieferscheine 
• Rechnungen 

Umsatzanalyse 

Analysieren Sie mit WINLine® OLAP FAKT II z.B. 
welche Umsätze mit bestimmten Artikelgruppen bei 
den einzelnen Kunden erzielt wurden. So haben Sie 
immer aktuell den Überblick und können Ihre Umsätze 
genauestens zuordnen. 

Die Auswertungen können jederzeit auch in einer grafi-
schen Übersicht dargestellt werden

Nahezu alle in in der Belegerfassung verwendeten 
Variablen können mit der mehrdimensionalen 
Beleganalyse selektiert, kombiniert und summiert wer-
den.



Zusammenfassung
Mit dem WINLine® OLAP-Modulen können Sie 
die Daten der Finanzbuchhaltung, der Verkaufs- 
und Einkaufsstatistik sowie der Kostenrechnung 
sowohl innerhalb, als auch außerhalb der 
WINLine®-Produkte auswerten. 

Leistungsumfang der WINLine® OLAP-
Module

Folgende Datenwürfel können direkt aus WINLine® her-
aus mit Hilfe eines Assistenten erstellt und ausgewertet 
werden:

Finanzanalyse:
Darstellung der Journaldaten (Buchungsbetrag, 
Steuerbetrag) nach BWAs, BKZs, Konten, Perioden (je 
nach Selektion: Jahr, Monat, Kalenderwoche, Tag). 

Vertriebsanalyse:
Aufbereitung der Umsätze, Roherträge und Mengen 
nach Artikelgruppen, -untergruppen, Vertretern, 
Kunden, Kundengruppen, Provisionscodes, Artikeln, 
Kostenstellen, Kostenarten, Kostenträgern, Perioden (je  
nach Selektion).

Kostenrechnungsanalyse:
Vollkosten, Teilkosten und Fixkosten auf Basis von 
Kostenarten und -gruppen, Kostenträger und -grup-
pen, Kostenstellen und -gruppen sowie Einheiten.

Beleganalsyse
Fakturen-und Kostenübersicht, Vertreterauswertungen 
und Umsatzanalysen aller Verkaufs- und 
Einkaufsbelege.

Kosten

Der Preis je WINLine®  OLAP- € 395,-.

Bestellen Sie alle drei WINLine® OLAP-Tools und bezah-
len Sie für das Paket nur € 895,00! 

Sie sparen € 290,00 gegenüber dem Einzelkauf 
(€ 395,00 je WINLine® OLAP-Tool) 

Lizensierung 

Mit einer Lizenz kann der Datenwürfel von beliebig 
vielen WINLine®-Arbeitsplätzen innerhalb derselben 
WINLine®-Mehrplatzinstallation mit Hilfe eines 
Assistenten erzeugt und in der WINLine® -Datenbank 
abgelegt werden. 

Offline-Auswertungen

Aus WINLine® heraus kann auch ein so genannter 
Offline-Cube erzeugt werde. D.h., die im Datenwürfel 
errechneten und abgespeicherten Informationen kön-
nen in einer Datei abgelegt werden, die auf einem 
beliebigen anderen PC - mit Hilfe eines Viewer-
Programmes - auch außerhalb der WINLine®-Installation 
ausgewertet werden kann.

Sie ertrinken in der Datenflut? Mit WINLine® OLAP bekommen Sie 
endlich Analysen ohne wenn und 
aber!
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